Bischéfliche Weinguter

Viel Potenzial

Lange Zeit galten die Bischiflichen Weinglter als
schlafender Riese, der eher etwas »below the line«
in der Offentlichkeit kaum wahrngenommen wurde.
Das dirfte ein Gutteil an der speziellen Vertriebs-
struktur liegen, die durch einen Endverbraucher-
anteil von mehr als 60 Prozent gepragt ist. Im
Export werden bislang nur rund 13 Prozent der
Weine vermarktet. Der Rest entfallt auf Gastrono-
mie und den reglonalen Handel, erldutert Julia
Lilbcke, seit vergangenem |ahr neue Leiterin der
Bischdflichen Weingirter.

Dabei hat der Betrieb alles, was es braucht, um
eine starke Rolle an der Mosel zu spielen. Mit rund
130 Hektar Gesamitrebflache und etwa 124 Hektar
Ertragsrebflache sind die Bischoflichen WeingOter
einer der gréfiten Betricbe des Anbaugebietes
Mosel und damit auch in Deutschland, insbeson-
dere als Riesling-Weingut. Kaurn ein anderer
Betrieb verfigt (ber eine derart groBe Anzahl an
Spitzenlagen und ist dort auch micht nur mit ein
paar Hektar, sondern im gréferen Umfang
begitert. |ulia LObcke, die sich inzwischen gut
eingelebt hat und zusammen mit 37 Festange-
stellten das Flaggschiff ganz nach vorne bringen
will, nennt beispielhaft die Lage Ayler Kupp an der
Saar, in der die Bischéflichen Weinguter von den
40 Hektar Gesamtflache allein 14 Hektar ihr Eigen
nennen. Apropos Eigentimer: Der Betrieb setzt
sich aus den drei ehemaligen Gltern zusammen,
die auch Grundungsmitglieder des VDP und des
GroBen Rings waren, und zwar dem Bischiflichen
Konvikt, dem Bischoflichen Priesterseminar und
der Hohen Domkirche, dem 2004 als vierter
Besitz das 25 Hektar grofie Weingut Friedrich-Wil-
helm-Gymnasium angegliedert wurde.

»Wir verfligen Ober 14 grofe Lagen und kénnen
somit die gesamte Mosel im Spitzenbereich
darstellen«, erlautert Libcke die neue Zielrichtung,
dem Premiumbereich und damit dem speziellen
&n- und Ausbau einzelner Parzellen mehr
Beachtung zu schenken, Damit will LObcke nicht
nur die Sichtbarkeit der Bischaflichen Weinguter
als Spitzenbetriel erhéhen, sondern auch
qualitativ ganz vorne mitspielen. Die groBten

Mit Julia Libcke als Goterdirektorin, ausgestattet mit
viel Erfahrung in ihren beruflichen Stationen in der
Weinbranche, und Aurélie Botton-Schmaus, aebirtige
Bordelaiserin, die fir Marketing und Vertrieb
zustandig ist, haben die Bischiflichen Weingiter ein
kompetentes Fihrungsteam zusammen mit Finanz-
und Personalchef Udo Zimmer und Kellermeister
|ohannes Becker.

Flachen besitzt der Betrieb an der Saar mit

56 Helctar, 36 Heltar an der Ruwer und rund

40 Helktar an der Mosel, die von zwel Wirtschafts-
hifen (Scharzhof und Duisburger Hof) bewirt-
schaftet werden, in denen auch gekeltert wird, Der
Ausbau findet zentral In den geschichtstrachtigen
und uralten Kellern mitten in Trier statt, was dem
Weingut eine einmalige Position zusichert, die
sich in Zukunft auch im Tourismus widerspiegeln
soll. Riesling ist mit einem Anteil von rund

o Prozent nach wie vor dominierend. Spatbur-
gunder und die weilen Burgundersorten
erganzen das Portfolio. Derzeit l3uft eine 2-jahrige
Wirtschaftsprifung, die in einem Valltestat nach
Handelsgesetzbuch minden soll, die zwar fir den
der Kirche gehdrenden Betrieb nicht verpflichtend
ist, aber dem Ziel dient, transparente und
vergleichbare Daten und Aussagen zur Wirtschaft-
lichkeit zu schaffen. Im Schnitt der letzten |ahre
lagen die Ertrage bei rund 50 Hektoliter pro
Helktar, mit allerdings grofben Schwankungen
rwischen den |Jahren. Der hohe Anteil an Steillagen
erfordert einen hohen Arbeitszeitaufwand, der
sich dann in entsprechenden Preisen niederschla-
gen muss. In dieser Hinsicht kann das Weingut
allerdings als Geheimtipp gelten. Kaum anderswo
wird man Spitzenweine aus Top-Lagen zu
vergleichbaren Preisen erhalten. ue
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